Projektovy

Underground

Rozjezd projektu z pohledu
dodavatele a odbéeratele




Odbératel:

Je treba si uvédomit, ze dostanete prave a jen to, co
vydefinujete.

,Potfebujeme informacni systém, ktery ndm umozni rust.
Momentalné nas nejvic limituje navratnost nasich investic."

Dodavatel:

Je treba si uvédomit, ze co naslibujete, také musite dodat.

,Potrebuji informacni systém na sledovani navratnosti
investic.”




StaIKENOoICErs

Odbératel:

Mel by mit prehled kdo jsou stakeholders a jaké jsou jejich
cile a motivace. Pozor na ultimatni stanoveni ceny a terminu.
Mél by mit jasné definované cile, zpusoby jejich vyhodnoceni
a stanoveny kritéria uspéchu domluveny s dodavatelem.

Dodavatel:

Rad by mél prehled kdo jsou stakeholders odbératele a jaké
jsou jejich cile a motivace. Ma i vlastni stakehodery.

Jasné definované cile, zpusoby jejich vyhodnoceni a
stanovena kritéria uspechu chce pokud mozno ukotvit ve
smlouve.




Priority, lide & penize

Odbeératel:

Mél by mit presnou predstavu o prioritadch vlastnich projektd,
celkovych rozpoctech a planovaném cashflow.

Cim vyssi interni prioritu projekt ma, tim bude jednodussi
ziskavani kvalitnich lidi a penéz.
Vede , svUj" projekt.

Dodavatel:

Ve fazi nabidky vam ukaze ty nejschopnéjsi lidi, ktere ma. V
dalsich fazich je, pokud to bude mozné, odvola na ziskani
jiného projektu, ktery pro n€j bude mit vyssi prioritu. I
dodavatel resi cashflow.

Vede , svUj" projekt.




Odbératel:

Ma sve procesy, Sablony, dokumenty a chce je pouzivat.

Dodavatel:

Ma sve procesy, Sablony, dokumenty a chce je pouzivat.

Bude si hlidat vasi souc¢innost a pouzivat ji jako zdUvodnéni
vetsiny zmén v projektu.




Ukeneceni projekeu

Odbératel:

Podpora pri i po nasazeni do produkce je samozrejmym
pozadavkem.

Obvykle ve fazi rozjezdu nepremysli o zarucnich podminkach
a o podminkach jejich zachovani.

Dodavatel:

Podporu po nasazeni se snazi resit separatné.

Moc dobre si uvedomuje, ze pro nej bude vyhodnéjsi toto
téma resit pozdéji.




Dekujeme za pozornost!

QINAZIYAANO D RPOVEDI




